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Ein Leitfaden fur die Mutterkuhhaltung

Vorwort:

Dieser Leitfaden ist als eine kleine Einstiegshilfeund zum Kennen lernen der Mutter-
kuhhaltung gedacht. Sie ersetzt nicht die betriebsindividuelle Beratung oder ein aus-
fiihrliches Lehrbuch. Ferner werden viele Themenbereiche nur angesprochen, zu de-
nen sich der Neueinsteiger dann weiter informierenmuss. Sie erhebt keinen Anspruch
auf Vollstdndigkeit.

Inhaltsverzeichnis:

VOTWOTLE .ottt ettt ettt e e st e st eeeeaaee e 2
Produktionsverfahren .............coccoiiiiiis oo 3
RASSEI e e 4
HAITUNG ..ot ettt e et e e 4
BetriebSTURIUNG .......ooviiiiiieiececies e 5
WirtschaftlichKeit ..........ccooiiiiiii e, 7
ATDRIESZEIE ..ottt et 7
Was ist sonst zu beachten? ..........ccooovieiiis viiiiiii e 7
ANSPIECPATINET ....veiiiiiiiieiiii e et e e e e 8
Verfasser:

Zuchtleiter Markus Schricker
Amt fiir Erndhrung, Landwirtschaft und Forsten Ansbach

Stand: August 2009



Wirtschaftlichkeit:

Fiir den Einstieg in einen neuen Produktionszweig spielt die Wirtschaftlichkeit eine
wichtige Rolle. Durch die Reform der Agrarpolitik und der Ausgleichszahlungen ha-
ben sich die Wirtschaftlichkeit und die Betrachtungin der Mutterkuhhaltung geédndert.

Die Zahlungen sind entkoppelt und werden dem Verfalren nicht mehr direkt zugeord-

net.

Wichtig fiir die Wirtschaftlichkeit sind eine Reihe von AgrarumweltmaBnahmen, wie
Kulturlandschaftsprogramm (KULAP) und Vertragsnatur schutz (VNP). Wie in den
anderen Bereichen der Rindfleischproduktion wird in der Mutterkuhhaltung knapp
kalkuliert. Das Ergebnis ist davon abhéngig, ob neben den variablen Kosten auch die
Gebidude- und Arbeitskosten angesetzt werden.

Besonderen Einfluss hat die Vermarktung, hier schneidet die Direktvermarktung sehr
gut ab, sie ist aber an hohe Anforderungen und hoheren Arbeitszeitbedarf gekniipft.

Zu bedenken ist ferner, dass frithestens mit dem Absetzerverkauf Einnahmen erzielt
werden.

Bei einer Investion ist also in jedem Fall eine aufiihrliche Beratung erforderlich. Hier
erfahren Sie auch, ob Fordermoglichkeiten bestehen.

Arbeitszeit:

Die Mutterkuhhaltung gilt als arbeitsextensives Ver fahren, (im Vergleich zur Milch-
kuhhaltung). Bei Kalkulationen rechnet man mit ca. 25 —50 Arbeitsstunden je Mutter-
kuh und Jahr. Starken Einfluss darauf haben z.B. Bestandsgrofle, Aufstallung, Fiitte-
rung und Produktionsverfahren. Zu beachten sind dabei wichtige Arbeitsblocke, z.B.
wihrend der Kalbe Periode. Beim Weidegang sind zudem tégliche Kontrollen (Weide-
zaun, Tranken, Gesundheit) erforderlich. Es fallen auch feste Termine wie Blut- oder

Trachtigkeitsuntersuchung an. Bei Weideabtrieb isteine Parasitenbehandlung zu emp-
fehlen.

Was ist sonst zu beachten?

» Besteht ausreichender Haftpflichtschutz?

» Bestehen Auflagen gegeniiber Verordnungen (z.B. Baurecht, Zaunbau, Wasserschutz)?
» Direktvermarktung: Hygieneanforderungen, Gewerbe?

» Arbeitsschutz

» Kann eine Forderung (Stallbau, Verkaufsraum) in Anspruch genommen werden?

» Tierzukauf nur mit bekannten Gesundheitsstatus



Selektion:

Die Mutterkiihe sind sehr langlebig, man rechnet mit einer Nachstellquote von unter
20%. Besonderes Augenmerk sollte auf ein korrektes Euter und Fundament gelegt
werden. Auch der Charakter der Tiere ist sehr wichtig.

Reinzucht — Kreuzung:

Die Kreuzung z.B. fleischbetonter Bulle (Limousin, Angus, Charolais) x Fleckviehkuh
bringt Vorteile in der Leistung (Heterosiseffekt, k ombinieren verschiedener Vorteile).
Allerdings sollte man nicht mit gekreuzten Tieren (F1) weiterziichten, da sonst die
Herde aufspaltet. Eine Ausnahme ist die Verdringungskreuzung, bei der immer wieder
ein Bulle derselben Rasse einsetzt wird und somit de urspriingliche Rasse ,,verdrangt®
wird. Bei Reinzucht konnen die weiblichen Tiere problemlos nachgestellt werden und
es besteht die Moglichkeit zur Herdbuchzucht.

Zunehmend von Bedeutung ist der Einsatz von genetisch hornlosen Tieren, um auf das
Enthornen verzichten zu konnen (Tierschutz, Arbeitszeit). Hierbei ist der Einsatz eines
genetisch hornlosen Bullen der einfachste Weg. Die Hornloszucht gibt es bei den
meisten Rassen.

Die Frage Bulle oder KB lésst sich nicht klar beantworten. Der Bulle erledigt die Ar-
beit in aller Regel zuverlédssig (Trachtigkeits- und Nachrinderkontrolle sind aber im-
mer notwendig). Der Zeitaufwand fiir den Landwirt ig gering. Man rechnet ca. 25 Kii-
he fiir einen Bullen. Fiir kleine Betriebe ist die KB eine sinnvolle Alternative und aus
der Milchviehhaltung ist das Verfahren bekannt. Fiir viele Ziichter ist neue Genetik am
besten iiber die KB zu erhalten.

Herdentrennung:

Ein Problem stellt die frithe Geschlechtsreife der niinnlichen und weiblichen Absetzer
dar. Weibliche Tiere konnen bereits mit ca. 6 Monat en gedeckt werden, was zu unge-
wiinschten Trachtigkeiten fiihrt. Deshalb sollten die Herden nach Kiihen mit weibli-
chen und ménnlichen Absetzern getrennt oder die ménnlichen Kélber kastriert werden.

Herdbuchzucht oder Haltung?

Beim Herdenaufbau ist fiir die HB-Zucht darauf zu achten, nur Tiere mit Zuchtbe-
scheinigung (entspricht nicht dem Tierpass) zu kaufen. Ebenso ist die Mitgliedschaft
in einem anerkannten Zuchtverband ndtig, was hohere Kosten verursacht. Dagegen
kann der spitere Verkauf von Zuchttieren wesentlichhohere Erlése bringen. Der Um-
stieg vom Haltungsbetrieb zum Zuchtbetrieb ist schwierig und langwierig.

In jedem Fall sollte ein leistungsgepriifter und gekorter Bulle eingesetzt werden, um
die Qualitdt der Nachkommen abzusichern.

Die Zucht sollte Spall machen und nicht nur am Gewinn gemessen werden. Vor dem
Einstieg in die Zucht sollte genau liber die Rassewahl nachgedacht werden, da die
Verkaufsmoglichkeiten unterschiedlich sind.



Produktionsverfahren:

Unter Mutterkuhhaltung versteht man zunéchst die Rinderhaltungsform, bei der das
Kalb an der Kuh zwischen 6-11 Monate verbleibt und die Kuh nicht gemolken wird.

Man unterscheidet verschiedene Produktionsverfahren:
= Absetzerproduktion: Kélber werden nach dem Absetzen zur Weitermast oder
zum Schlachten verkauft
= Ausmast im eigenen Betrieb: Kélber werden nach dem Absetzen eine gewisse
Zeit im eigenen Betrieb weiter gehalten und dann zum Schlachten verkauft.
* Verkauf von Zuchttieren

Vermarktungsart:
= Direktvermarktung
= Metzger- oder Schlachthofvermarktung
* Erzeugerzusammenschliisse

Jedes dieser Produktionsverfahren ist kombinierbaroder in gemischter Form anzutref-
fen. Die Wahl bedingt unterschiedliche Anspriiche an:

» Arbeitszeit

» Kapital

= Stallgebdude

= Futterung

* Management

Rassen:

Wichtiger als die Rasse an sich sind die Intensitdt bzw. die Anspriiche der Rasse. Im
Allgemeinen unterscheidet man 3 Rassegruppen:

* Extensive Rassen
* Mittelintensive Rassen
= Intensive Rassen

Im Folgenden werden diese kurz beschrieben. Es werden zudem typische Rassen ge-
nannt, wobei im Einzelfall (je nach Betriebsphilosphie und Typ innerhalb der Rasse)
eine Rasse auch 2 Gruppen zugeordnet werden kann.

Extensive Rassen:

Zu nennen sind hier: Schottisches Hochlandrind, Galloway, Luing, Welsh Black,
Zwerg Zebu, Dexter. Die Tiere stellen geringe Anspriiche an die Futterqualitit, auch in
der Mast. Zudem stammen sie iiberwiegend aus klimatich rauen Gegenden. Sie kom-

men besonders fiir extensive Standorte (z.B. Mittelgbirge), Feucht —und/oder Biotop-

flaichen sowie zur Landschaftspflege in Frage. Die Schlachtkorper sind verhéltnisma-
Big leicht (200- 350 kg) und eignen sich hervorragend fiir die Direktvermarktung.




Mittelintensive Rassen:

Klassische Vertreter sind hier Angus, Aubrac, Heref ord, Rotes Hohenvieh, Salers,
Pinzgauer. In der Fiitterung reichen meist Grasprodite aus, wobei diese fiir die Mast

schon von besserer Qualitit sein sollten. In der Ausmast ist auch ein Kraftfuttereinsatz,
eventuell Maissilage sinnvoll oder moglich. Die Schlachtkorper sind hier schon
schwerer (bis 400 kg) wobei auch Absetzer mit einem Gewicht von ca. 150-200 kg
geschlachtet werden. Auch diese Rassen sind besonders fiir die Direktvermarktung
geeignet, es gibt Metzger die sich auf diese Schiene spezialisieren. Gleiches gilt fiir die
Ausmast, allerdings ist die intensive Mast auf Maisbasis flir diese Rassen weniger ge-
eignet (Verfettungsgefahr).

Intensive Rassen:

Unter die intensiven Rassen fallen z.B.: Charolais, Limousin, Fleckvieh, Gelbvieh,
Blonde d’Aquitaine. Die Rassen zeichnen sich durch hohe tigliche Zunahmen (iiber
1300 g), schwere Schlachtkorper (iiber 400 kg) und gute Klassifizierungen aus. Das
bedingt auch hohere Anspriiche an das Futter in der Ausmast. Hier ist Silomais bzw.
Kraftfuttereinsatz nahezu unumgéinglich. Der Anspruch der Mutterkiihe an sich ist mit
denen der anderen Rassen vergleichbar. Die Absetzersind bei Bullenmistern sehr ge-
fragt. Bei der Vermarktung ist neben der Direktvermarktung auch die Vermarktung
tiber Metzger und Schlachthof interessant.

Fazit:

Die Rassewahl wird also schon wesentlich durch den Standort des Betriebs und die
vorgesehene Vermarktungsform bestimmt. Vor dem Kauf sollte man sich genau in-
formieren. Auch innerhalb der Rasse sollte man nicht nur auf Zunahmen und
Bemuskelung schauen.

Haltung:

Die klassische Methode ist im Winter die Stall- undden Rest des Jahres die Weidehal-
tung. In wenigen Féllen ist die ganzjdhrige Freilandhaltung moglich, wobei dies be-
sonders durch die Bodenverhiltnisse und weniger duch die Rasse eingeschriankt wird.
Oftmals ist nur eine Schutzhiitte vorhanden. In Einzelfdllen gibt es auch ganzjdhrige
Stallhaltung.

Stall: Hier sollte die Laufstallhaltung bevorzugt werden, ein Fangfressgitter sollte im-
mer vorhanden sein. Die Varianten reichen von Liege boxenstillen, iiber Tretmist, bis
zum Tieflaufstall. Vollspalten sind eher ungeeignet besonders wenn Kilber im Stall
sind. Oftmals sind in der Praxis Umbauldsungen zu sehen. Die Ausstattung (z.B. Kal-
berschlupf) und die Platzanforderungen sind davon abhingig ob Kilber bei Ful} vor-
handen sind. Dies ist bei Herbst/Winter Kalbung der Fall.

Weide: Eigentlich das Herzstiick der Mutterkuhhaltung. In erster Linie natiirlich Fut-
tergrundlage als Stand-, Umtriebs- oder Kurzrasenweide. Die Weide ist aber auch Hal-
tungsraum iiber einen langen Zeitraum, z. T. finden die Kalbungen auf der Weide statt.
Weide bedeutet aber auch Pflege (Grasnarbe, Zaun) md Kontrolle und damit Arbeits-
zeitbedarf. Giinstig sind natiirlich hofnahe, groBflichige Weiden, die auch als Mé&h-
weiden genutzt werden konnen. Géngig ist der Elektrozaun, er ist relativ sicher und
flexibel. Bei verstreuten Lagen bzw. Trockenheit ist auch Zufiittern moglich bzw. né-
tig. Auch die Mineralstoffversorgung sollte bedacht werden.



Futterung:

Die eben angesprochene Weide sollte von April bis N ovember die alleinige Futter-
grundlage fiir die Kiihe und Kélber sein. Insgesamt gecht man von einem Flachenbedarf
von 1 ha pro Mutterkuh (incl. Kalb) aus, das kann aber stark variieren. Den Winter
iiber bilden Graskonserven wie Heu und Silage die Futtergrundlage fiir die Kiihe,
Silomais und Kraftfutter sind bei der Mutterkuh nicht erforderlich. Oft diskutiert wird
die Zufiitterung der Kélber, wenn sie noch sdugen. s ist eine Kosten- und Organisa-
tionsfrage, die Vorteile halten sich in Grenzen. Ziel muss in jedem Fall sein, die Kail-
ber iliber die Muttermilch ausreichend zu erndhren. Wichtig ist allerdings die Einrich-
tung eines Kilberschlupfes im Stall (1,5 m?/Kalb). Hier kann den Kilbern frisches Heu
angeboten werden, er dient aber besonders auch als Riickzugs- und Ruheraum und ist
unbedingt zu empfehlen.

Bei den Mast- und Nachzuchttieren variiert die Fiitterung zwischen den Rassen, auch
nach den Produktionszielen. Extensiv gefiitterte Tige werden ldnger gehalten oder als
Ochsen gemastet. Aber auch eine zu intensive Fiittenng kann bei manchen Rassen zu
Verfettung und Abziigen in der Vermarktung fiihren.

Die allgemeine Aussage eine Mutterkuh wie eine 10 1 Milchkuh zu fiittern ist oft zu
ungenau. Besonders wichtig ist hier die Konditionsbewertung in Zusammenspiel mit
einer guten Rationszusammenstellung. Fiir gute Fruchtbarkeit und Aufzuchtleistung ist
auch eine ausgewogene Néihrstoffversorgung forderlich. Bei Weidehaltung ist eine
ausreichende Wassersorgung zu gewahrleisten (ca. 60 1/Kuh u. Tag).

Betriebsfiithrung:

Kalberhythmus:

Ein entscheidender Punkt ist der Kalberhythmus. Voteile bringt in jeden Fall eine sai-
sonale Abkalbung innerhalb von ca. 2 Monaten. (Geburtsiiberwachung, Fiitterung -
Trockenstehend oder laktierend-, Herdentrennung -Kihe mit ménnlichen oder weibli-
chen Kélbern).

Die kontinuierliche Abkalbung bringt Vorteile bei der Direktvermarktung.

Beim Geburtszeitraum iiberwiegen 2 Varianten:
Herbst/Winterkalbung
Friihjahrskalbung

Der Kalberhythmus beeinflusst wiederum andere Faktoren:
Vermarktung — Stallausstattung — Fiitterung — Krankheitsdruck — Arbeitszeit.

Tierauswahl

Eine hédufige Frage ist, ob mit vorhandenen Milchkiihen weitergemacht werden kann.
Das ist moglich, wenn auch nicht optimal, aber die kostengiinstigste Losung. Gute
Milchkiihe sollten als solche verkauft werden, ebenso offensichtliche Schlachtkiihe.
Probleme konnen sich aus der hohen Milchmenge ergeben, die ein Kalb zu Beginn
nicht saufen kann sowie fehlender Mutterinstinkt.



